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Über Manuel Sandhofer​

Manuel Sandhofer ist General Manager für Europa, Nahost und Brasilien bei 

Wise Platform, der globalen Zahlungsinfrastruktur von Wise. In dieser Rolle 

verantwortet er die strategischen Partnerschaften, das Wachstum und die 

kommerzielle Ausrichtung in der EMEA-Region sowie in Brasilien. Herr 

Sandhofer hat mehr als 15 Jahre Erfahrung in der Finanztechnologie und im 

Zahlungsverkehr und konnte  während seiner beruflichen Laufbahn diverse 

Bereiche wie Vertriebsmanagement, Geschäftsentwicklung und 

Produktinnovation abdecken. Vor seiner Tätigkeit bei Wise war er maßgeblich 

am Aufbau der europäischen Vertriebsfunktion bei Nium beteiligt. Darüber 

hinaus hatte er leitende Positionen bei Payoneer und UniCredit inne. 

 

Mit seiner Erfahrung wird er dazu beitragen, die Reichweite von Wise Platform 

weiter auszubauen und Finanzinstituten kostengünstige, schnelle und nahtlose 

grenzüberschreitende Transaktionen zu ermöglichen. 

  

Über Wise 
Wise ist ein globales Technologieunternehmen, das die beste Art und Weise 

anbietet, das Geld der Welt zu bewegen und zu verwalten. Mit Wise Account und 

Wise Business können Menschen und Unternehmen 40 Währungen halten, Geld 

zwischen Ländern bewegen und Geld im Ausland ausgeben. Auch große 

Unternehmen und Banken nutzen die Technologie von Wise – ein völlig neues 

Netzwerk für das Geld der Welt. Wise ist eines der am schnellsten wachsenden 

und profitabelsten Technologieunternehmen der Welt. Es wurde 2011 gegründet 

und ist an der Londoner Börse unter dem Kürzel WISE notiert.  

Im Geschäftsjahr 2024 unterstützte Wise rund 12,8 Millionen Menschen und 

Unternehmen, verarbeitete etwa 118 Milliarden Pfund (133 Milliarden Franken) an 

grenzüberschreitenden Transaktionen und sparte so den Kunden über 1,8 

Milliarden Pfund (2,04 Milliarden Franken). 
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Vita 
 
General Manager EMEA, 
LATAM​
Wise Platform | London​
Seit Oktober 2024 

General Manager 
Europe/UK – Senior Vice 
President​
Nium | London​
Juni 2023 – Oktober 2024 

Non Executive Director / 
Aufsichtsrat​
SHS Viveon | München 
(Remote)​
November 2023 – Juni 2024 

Senior Vice President 
(SVP) Sales and Partners 
/ Merchant Services​
Payoneer (NASDAQ: PAYO) | 
München, London​
Februar 2020 – Juni 2023 

CCO und Co-Founder​
optile (acquired by Payoneer) 
| München​
November 2014 – Februar 
2020 

VP – Collateral Manager – 
Repo / Securities Lending​
UniCredit | München​
September 2012 – Oktober 
2014 

Senior Associate – 
Collateral Manager – 
Securities Lending & Repo​
UniCredit | München​
Juli 2010 – August 2012 

 
 

 

 

  

Fokusthemen 
​

Digitale Transformation im Zahlungsverkehr: Die Zukunft der 

grenzüberschreitenden Zahlungen​

Manuel Sandhofer ist Experte für internationale Zahlungsinfrastruktur und 

kann die Rolle von Wise Platform bei der Gestaltung effizienter und 

kostengünstiger grenzüberschreitender Zahlungen erläutern. Er kann ebenfalls 

über Strategien und Best Practices sprechen, wie Unternehmen ihre 

internationalen Zahlungen effizienter gestalten können. Dazu gehören die 

Auswahl geeigneter Zahlungsplattformen, die Minimierung von Kosten und die 

Verbesserung der Geschwindigkeit internationaler Zahlungen. 

Wachstum und Skalierung im internationalen Zahlungsverkehr​

Mit seiner umfangreichen Erfahrung im Aufbau und der Weiterentwicklung von 

Teams kennt Sandhofer die Herausforderungen und Chancen, die beim 

Wachstum im internationalen Zahlungsverkehr auftreten können. Besonders 

kann er dabei auf die Expansion in neue Märkte eingehen und Themen wie 

regulatorische Anforderungen und die Integration lokaler Zahlungsverfahren 

beleuchten – diese sind entscheidend, um wettbewerbsfähig zu bleiben. 

Die Rolle von Partnerschaften im globalen Zahlungsverkehr​

Manuel Sandhofer kann erläutern, wie Partnerschaften mit großen 

Finanzinstituten und Zahlungsdienstleistern wie etwa N26, Morgan Stanley 

und Stripe den internationalen Zahlungsverkehr effizienter und innovativer 

gestalten. Durch strategische Kooperationen lassen sich individuelle Lösungen 

entwickeln, die grenzüberschreitende Transaktionen vereinfachen und 

kostengünstiger machen. Diese Partnerschaften ermöglichen es, lokale 

Zahlungsmethoden zu integrieren und eine globale Infrastruktur aufzubauen, 

die schnelle und sichere Zahlungen gewährleistet. 

 

 

 
 
 
 

 


